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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï WILLKOMMEN IN BREMEN  
 

EINBLICKE 2008  

Dr. Carl J.G. Evertsz  



MeVis  Medical Solutions AG  3 13.11.2012  Hauptversammlung 2009  

MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï BILDBASIERTE MEDIZIN  
 

Beispiele bildgebender Verfahren  

3D-Brust -Ultraschall  

Magnetresonanztomographie  

Mammographie  

Computertomographie  

PET-Computertomographie  

Abbildungen: © Siemens AG  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï BILDBASIERTE MEDIZIN  
 

Beispiel Brustkrebs  

 

Weltweite Neuerkrankungen: 1,3 Millionen p.a.*  

 

Weltweite Todesfälle: 465.000 p.a.*  

 

Keine Vorbeugung möglich!  

*Quelle: American Cancer  Society ® : Global Cancer  Facts & Figures  2007  

Früherkennung reduziert Mortalität um 30%  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï BILDBASIERTE MEDIZIN  
 

Medizinische Bildgebung  ist  
Schlüssel für Früherkennung  

2004   2005   2006   2007   2008   2009  

Später Tastbefund  

Stirbt 18 
Monate 
später an 
Brustkrebs 
im Alter 58  

54  55  56  57  53  52  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï BILDBASIERTE MEDIZIN  
 

Medizinische Bildgebung  ist  
Schlüssel für Früherkennung  

Früherkennung und Entfernung  

Später Tastbefund  

Stirbt 18 
Monate 
später an 
Brustkrebs 
im Alter 58  

Stirbt 27 
Jahre 
später an 
Herzinfarkt 
im Alter 84  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

2004   2005   2006   2007   2008   2009   é 

54  55  56  57  53  52  é 
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï BILDBASIERTE MEDIZIN  
 

Früherkennung rettet Leben: Digitale Mammographie  

Digitale Mammographie  

Bildaufnahme  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

2004   2005   2006   2007   2008   2009   é 

54  55  56  57  53  52  é 
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Software ist Schlüsseltechnologie  

Bildaufnahme  Visualisierung  Mehrwert  

Effizienz  

Diagnostik  

Ҧ Verbesserte Arbeitsabläufe  
Ҧ Informationsgewinn  
Ҧ Risikominimierung  

8 Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Dynamisch zunehmende Komplexität der Bilddaten  

1974  1987  1998  
2007  2009  1995  2001  1992  1997  

2006  

USA 

Verbesserung der medizinischen Bildgebung am Beispiel der Computertomographie (CT)  

2008  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Zunehmende Informationen pro Voxel  

etc.  

voxel  

(CT, MRT, US) Gewebedichte  

(MRT) Sauerstoffverbrauch  

( fMRI , MRT, MI, PET) Stoffwechselprozesse  

(MRT, D -US) Flussgeschwindigkeit  

(MRS) Chemische Verbindungen  

(MRT) Fettanteil  

(MRT) Wasseranteil  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Ҧ Notwendigkeit eines multimodalen Ansatzes  
© Alexander Tsiaras 
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Fazit: MeVis als spezialisierter Marktführer  
im Zentrum der digitalen Revolution  

Ҧ Wachsende Bedeutung der 
Bildgebung  in der Medizin  

 

Ҧ Bildgebung  entscheidend für 
Krebsfrüherkennung und  
-diagnose  

 

Ҧ Software ist Schlüsseltechnologie  

Ҧ Weltweiter Marktf¿hrer alsé 
Ҧ Hersteller und Anbieter spezialisierter Software -Applikationené 
Ҧ mit eindeutigem medizinischen Zusatznutzen!  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Positionierung an der Schnittstelle  
zwischen Gerät und Mediziner  

bildgebendes Verfahren  Software -Applikation  Mediziner  

© Siemens AG  © Siemens AG  

Medizinische Wertschöpfung durch Unterstützung bei  

 
Ҧ Früherkennung und Diagnose  

 
Ҧ Chirurgischen Eingriffen und Biopsien  

 
Ҧ Überwachung von Therapiefortschritten  

 
Ҧ Konzentration auf epidemiologisch bedeutsame Erkrankungen  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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CT, Computertomographie (7% p. a.)  

MRT, Magnetresonanztomographie (11% p. a.)  
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Intervention  

Mammographie (7% p.a.)  

Nuklearmedizin (7% p. a.)  

Radiographie (0% p. a.)  

MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Entwicklung der jährlichen radiologischen 
Befundungen  pro 1000 Medicare -Versicherten (USA)  

Basis: Medicare -Versicherte in den USA 1991 -2001.  
Exponentielle Extrapolation ab 2001.  

Quelle: Bhargavan  & Sunshine , Radiology  2005; 234:824 ï 832.  
In 2001 hatte Medicare  ungefähr 30 Millionen Versicherte.  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

US  1,5 /p 

CT 1/2p 

MRT 1/4p 
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Ҧ 8% Wachstumsrate der radiologischen Bildgebung  in USA  

 
Ҧ Verdoppelung in 10 Jahren  

 
Ҧ 1,3% Wachstumsrate der Radiologen im gleichen Zeitraum  

 
Ҧ 25% höherer Arbeitsaufwand pro Radiologe in 10 Jahren  

MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  

Zunehmende Bedeutung der klinischen Effizienz  

14  Dr. Carl J.G. Evertsz  

Befundungen  

Radiologen  

Wachstumsrate  

Zeit  

Bhargavan  & Sunshine , Radiology  2005; 234:824 ï 832  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï UNSER BEITRAG ZUR BILDBASIERTEN MEDIZIN  
 

Hohe soziale und gesundheitsökonomische Kosten  
durch Falschbehandlungen  

Ҧ 3% -  4% medizinische 
Falschbehandlungen*  

 

Ҧ 20 Milliarden Euro zusätzliche 
Kosten p.a.*  

 

Ҧ 44.000 bis 98.000 Tote p.a.*  

* Krestin  et al.: Radiology  2007: 244: 633 -638  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Zunehmende Bedeutung von 

Qualität und diagnostischer Zuverlässigkeit 



MeVis  Medical Solutions AG  

 
 

Dr. Nicholas Wendt  
Medizinischer Direktor  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

MeVis Distant  Services:  

Operationsplanung in der Leberchirurgie  

Dr. Nicholas Wendt  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Basisfakten zu Lebererkrankungen  

Dr. Nicholas Wendt  

Weltweite Krebserkrankungen 2007*  

*Quelle: American Cancer  Society ® : Global Cancer  Facts & Figures  2007  

Ҧ Metastasen:  
Ҧ Zweithäufigstes Manifestationsorgan 

von Metastasen  

Ҧ 5 Jahres -Überlebensrate 20 -  60% ( )  

 

Ҧ Primärer Leberkrebs (HCC):  
Ҧ 2007: 711.000 Leberkrebsfälle weltweit  

Ҧ 5 Jahres -Überlebensrate:  
 10% (ohne OP) bis 70% (mit OP)  

Ҧ Operative Therapie:  
 Resektion oder Transplantation  

 

Ҧ Leber -Lebendspende (LDLT)  
Ҧ Mangel an verstorbenen Spendern:  

Ethische/religiöse Gründe, fehlende 
Bereitschaft zur Spende  

Ҧ Indikationen: HCC, Zirrhose bei 
Hepatitis, angeborene Fehlbildungen  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Fazit für die Leberchirurgie  

Dr. Nicholas Wendt  

Ҧ Zunehmende Anzahl der Leber -Lebendspenden v.a. in Asien:  

 
Ҧ 95% der Lebertransplantationen in Asien sind LDLT  

Ҧ Steigender Lebensstandard in ñSchwellenlªndernò 

Ҧ Verbesserte Ausbildung des med. Personals  

Ҧ Verbesserte medizinische Standards  

 

Ҧ Zunehmende Anzahl der Leberoperationen weltweit durch:  

 
Ҧ Verbesserte Strategien zur Krebsbehandlung (Chemotherapie, Bestrahlung)  

Ҧ Verbesserte chirurgische Techniken  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Warum MeVis -Leberanalyse?  

Dr. Nicholas Wendt  

Ҧ Leber -Lebendspenden (LDLT):  
Ҧ Reduktion des Risikos für den Spender  

Ҧ Geringere postoperative Komplikationsrate  

Ҧ Reduktion des Risikos für den Empfänger  

Ҧ Bessere Transplantatfunktion  

Ҧ Besseres Outcome  für den Empfänger  

Ҧ Erweiterte Indikationsstellung auch bei schwierigen Fällen  

 

Ҧ Tumoren:  
Ҧ Verbesserung der Operabilität  

Ҧ Reduktion intra -  und postoperativer Komplikationen  
(Verletzung von Blutgefäßen und Gallengängen)  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Kunden und Zahlen  

Dr. Nicholas Wendt  

Ҧ Weltweit über 150 Kunden  

 

Ҧ Wichtige Kunden:  
Ҧ Kobe General Hospital / Institute for  Biomedical Research and  Innovation, 

Japan: Prof. Dr. K. Tanaka  

Ҧ Lahey  Clinic  Boston (MA), USA: Prof. Dr. E. Pomfret  

Ҧ Kyoto University Hospital, Japan: Prof. Dr. S. Uemoto  

 

Ҧ Anzahl der Analysen  
Ҧ bis Herbst voraussichtlich über 4000 (seit 2005)  

Ҧ davon ca. 55% bei Leber -Lebendspende.  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Ablauf der Dienstleistung  

Dr. Nicholas Wendt  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Ablauf der Analyse und Planung  

Dr. Nicholas Wendt  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Leber -Lebendspende: Ein Fallbeispiel  

Dr. Nicholas Wendt  

14.06.2009:  11 jähriges Mädchen erleidet bei Unfall schwerste 
 Verletzungen der Leber  

16.06.2009:  Vollständige Entfernung der Leber ist erforderlich.  
 Notfallmäßige Transplantation eines nicht 
 ausreichenden  Spenderorgans  

18.06.2009:  Transplantat -Versagen:  
 Entscheidung zur Lebend -Spende der Mutter  
 MeVis führt Evaluation des Spenderorgans durch.  

19.06.2009:  Erfolgreiche Transplantation des linken Leberlappens 
 nach MeVis Planungsdaten  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Leber -Lebendspende: Ein Fallbeispiel  

Dr. Nicholas Wendt  

505ml 
602ml 327ml 



MeVis  Medical Solutions AG  

 
 

Dr. Nicholas Wendt  
Medizinischer Direktor  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LEBER 

Software -basierte Innovationen  

für die Leberchirurgie  

Dr. Nicholas Wendt  

Ҧ Informationsgewinn, Effizienzerhöhung und Risikominimierung  

  

Ҧ Marktführer in der präoperativen Planung der Leberchirurgie  

 
Ҧ 22% Absatzwachstum in 2007  

Ҧ 34% Absatzwachstum in 2008  

 

Ҧ Erweiterungspotential des innovativen Vertriebsweges  

 
Ҧ Planung der Nierenchirurgie  

Ҧ Befundung mittels der virtuellen Koloskopie  

Ҧ etc.  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD BRUST 

Software -basierte Innovationen  

für eine verbesserte Früherkennung von Brustkrebs  

28  Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD BRUST 

Marktführerschaft im Segment Digitale Mammographie  

29  Dr. Carl J.G. Evertsz  

Ҧ Bis Ende 2008 bereits über 5.000 Systeme* verkauft  

 

Ҧ Weltweite Absatzregionen**  

Ҧ USA 60%  

Ҧ Europa 30%  

Ҧ Asien -Pazifik 10%  

 

Digitale Mammographie als Hauptumsatzträger der MeVis -Gruppe:  

  

Ҧ 64% Umsatzanteil am gesamten Konzernumsatz  

Ҧ 24% Umsatzsteigerung in 2008 trotz weltweitem Nachfragerückgang 
am Jahresende  

Ҧ 32% Personalkosten  

Ҧ 59% Umsatzrendite des Segments Digitale Mammographie  

*    Basis: MammoReport  (Siemens); SecurView  DX und SecurView  RX (beide Hologic ).  
**  Während der letzten 4 Quartale.  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD BRUST 
 

Software -basierte Innovationen im Bereich Brust -MRT 

 

 
Ҧ Brust -MRT Befundung  

 
Ҧ MRT-gesteuerte  Biopsie der Brust  
 

Magnetresonanztomographie  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD BRUST 
 

Marktführerschaft mit DynaCAD Ê Brust MRT/Biopsie 

 

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Ҧ Über 1.000 verkaufte Lizenzen bis Ende 2008  

 

Ҧ 28% Umsatzanteil am gesamten Konzernumsatz  

Ҧ 67% Umsatzsteigerung in 2008 trotz weltweitem Nachfragerückgang 
am Jahresende  

Ҧ Positiver Deckungsbeitrag in 2008  

Ҧ Beitrag zur Finanzierung von Produktneuentwicklungen  
im Segment Sonstige Befundung  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELDER 

Breites Wachstumspotential  

Erkrankungen  
Medizinische  
Maßnahmen  

Bildgebende 
Verfahren  

Distributionskanäle,  
Kunden  

Absatzregionen  

Krebs  Früherkennung  MRT Industriepartner  USA 

Prostata  Diagnose  US Direkter V ertrieb  EU 

Brust  Befundung  CT Vertriebspartner  Asien  

Lunge  Therapie  MG ROW 

Darm  Chirurgie  MI  Klinische  Zentren  

etc.  Intervention  PET Krankenhäuser  

Kardiovaskuläre 
Erkrankungen  

Strahlentherapie  SPECT etc.  

Gehirn  Ablation  

etc.  
Biopsie  etc.  

Pharma -Industrie  
Prothesenhersteller  

etc.  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELDER 

Beispiel Brustkrebs  

Erkrankungen  
Medizinische  
Maßnahmen  

Bildgebende 
Verfahren  

Distributionskanäle,  
Kunden  

Absatzregionen  

Krebs  Früherkennung  MRT  Industriepartner  USA  

Prostata  Diagnose  US  Direkter V ertrieb  EU 

Brust  Befundung  CT Vertriebspartner  Asien  

Lunge  Therapie  MG  ROW  

Darm  Chirurgie  MI  Klinische  Zentren  

etc.  Intervention  PET  Krankenhäuser  

Kardiovaskuläre 
Erkrankungen  

Strahlentherapie  SPECT etc.  

Gehirn  Ablation  

etc.  
Biopsie  etc.  

Pharma -Industrie  
Prothesenhersteller  

etc.  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Konsequente Umsetzung der Wachstumsstrategie  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELDER 

Epidemiologische Bedeutung  
unserer Spezialisierung  

(Quelle: Robert -Koch - Institut (RKI), 2008)  *   Einschließlich bösartiger Neubildungen in situ  und Neubildungen unsicheren Verhaltens.  
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3,2  

3,2  

3,0  

2,9  

2,1  

1,7  

Prostata  

Darm  

Lunge  

Harnblase*  

Magen  

Niere  

Mundhöhle und Rachen  

Non -Hodgkin -Lymphome  

M. Melanom d. Haut  

Bauchspeicheldrüse  

Leukämien  

Hoden  

Speiseröhre  

Kehlkopf  

Schilddrüse  

Morbus Hodgkin  

Brustdrüse  

Darm  

Lunge  

Gebärmutterkörper  

Eierstöcke  

M. Melanom d. Haut  

Magen  

Harnblase*  

Bauspeicheldrüse  

Niere  

Gebärmutterhals  

Non -Hodgkin -Lymphome  

Leukämien  

Schilddrüse  

Mundhöhle u. Rachen  

Speiseröhre  

Morbus Hodgkin  

Kehlkopf  

Brustkrebs in Deutschland  
 
57.230 Neuerkrankungen  
17.592 Todesfälle  

0 30  20  10  30  0 10  20  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELDER 
 

Einteilung in strategische Geschäftsfelder  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELDER 

In 2008 insgesamt 8 neue Produkte in der Pipeline  

Erkrankung  
Bildge bendes 

Verfahren  
Distributions -

Mix  
Markteinführung  

Sourcing -
Strategie  
( Make  vs. Buy )  

Lungenkrebs 2x  
 

CT 
Vital Images  

Toshiba  
MeVis  

Q2/2008  
Akquisition  +  
Eigenentwicklung  
 

Planung der 
Neuro chirurgie 1x  

MRT Invivo  Q4/2008  Eigenentwicklung  

Prostatakrebs 1x  
 

MRT Invivo  Q2/2009  Eigenentwicklung  

Brustkrebs 3x  
 

US 
MRT 
MRT 

Siemens  
Hologic  

Siemens  

Q1/2009  
H2/2009  
H2/2009  

Eigenentwicklung  
 

Darmkrebs 1x  CT 
MeVis  

+  
é 

H2/2010  
Akquisition +  
Eigenentwicklung  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Davon 4  Markteinführungen bis dato:  
Visia Ê CT- Lung System, Dynasuite Ê Neuro, DynaCAD Ê Prostata, ABVS  
Q2/2008       Q4/2008     Q2/2009        Q1/2009  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD NEURO 

Produkteinführung DynaSuite Neuro in Q4/2008  

Präoperative Planung der Gehirnchirurgie  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD PROSTATA 
 

Produkteinführung DynaCAD  Prostate  in Q2/2009  

Prostata -MRT und MRT -gestützte Prostata -Biopsie  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSFELD LUNGE und BRUST  

Weitere zwei Produkteinführungen  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Visia  Lung CAD (MMS Inc.)   Ą  Präsentation Tom Tynes   

 

 

 

 

 

 

3D-Brust Ultraschall (Siemens)  Ą folgté 

 

ACUSON S2000 ABVS 
 Brust -Ultraschall Siemens  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 

Schwerpunkt auf Eigenentwicklung  

Entwicklung der Anzahl der Mitarbeiter im Jahresdurchschnitt* (IFRS)   
 
Ҧ 38 FTE in 2007 (91 MA)  

 
Ҧ 138 FTE in 2008 (181 MA)  

 
Ҧ Ausbau USA auf 15 Mitarbeiter  

 
Ҧ Erfolgreiches Recruitment  trotz  

angespannter Arbeitsmarktlage  
 

Ҧ Erfolgreiche Einarbeitung  
 
Ҧ Schaffung von Teamstrukturen  

 
Ҧ Anpassung der 

Kommunikationsstrukturen  
 

 
 Ҧ Hohe Investitionen in die eigene Entwicklung neuer Produkte  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

ÅKonsolidiert  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 

Akquisitionen in 2008  

Ҧ Erwerb des Geschªftsbetriebes ĂLung Diagnostic ñ inkl. 
 
Ҧ Kundenstamm  
Ҧ Software, Quellcode, Dokumentation  
Ҧ Patente/Lizenzen  
Ҧ Vorräte  
Ҧ Sonstige Vermögenswerte  

 

Ҧ Vollständiger Erwerb der Colotux -Koloskopie  
 

Ҧ Erwerb von 49% des ĂMBC-Geschªftsbereichs Hologicñ 
 

Ҧ Hohe Investitionen in Akquisitionen  
 
Ҧ Gesamtvolumen größer 21 Mio. Euro  
Ҧ Zahlungsraten über mehrere Jahre  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 
 

Akquisition  des Hologic -Geschäftsbereichs  

aus  Joint Venture mit  Siemens  

MeVis Medical Solutions AG  

MeVis Medical 
Solutions, Inc.  

100%  

MeVis BreastCare 
Solutions GmbH & 

Co. KG  

100%  

MeVis BreastCare 
GmbH & Co. KG  

51%  

Siemens 
Aktiengesellschaft  

49%  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Gründe:  
Ҧ Expansion des Bereichs Digitale Mammographie  
Ҧ Stärkung der Eigenständigkeit des Segmentes  

Ҧ Eigentum an dem Knowhow  
Ҧ digitale Mammographie  
Ҧ digitale Tomosynthese  

Ҧ Vollkonsolidierung des Hologic -Geschäftsbereichs  
Ҧ Kontrolle über das Geschäft mit Hologic  
Ҧ Festigung der Beziehungen mit Hologic und Siemens  
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Akquisition  des Hologic -Geschäftsbereichs  

aus  Joint Venture mit  Siemens  

MeVis Medical Solutions AG  

MeVis Medical 
Solutions, Inc.  

100%  

MeVis BreastCare 
Solutions GmbH & 

Co. KG  

100%  

MeVis BreastCare 
GmbH & Co. KG  

51%  

Siemens 
Aktiengesellschaft  

49%  

Gesamt -Geschäft mit Hologic  
Ҧ 35 Mitarbeiter  
Ҧ Know -how  
Ҧ Quellcode + Dokumentation  
Ҧ Verträge  
Ҧ Patente  
Ҧ etc.  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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Segment Digitale Mammographie  

Ҧ Hohe Ertragskraft des Segmentes in 2008  
 

Ҧ Segmenterlöse 2008:   6,9 Mio. Euro (2007: 5,6 Mio. Euro)  

Ҧ Segmentergebnis 2008:  4,9 Mio. Euro (2007: 3,3 Mio. Euro)  

Ҧ Operatives Ergebnis 2008:  4,0 Mio. Euro (2007: 2,7 Mio. Euro)  

Ҧ EBIT-Marge 2008:    59 Prozent (2007: 49 Prozent)  

Ҧ Volle Konsolidierung des MBC -Geschäftsbereichs Hologic seit 1.11.2008  

 

Ҧ Erwartungen für das Geschäftsjahr 2009  
 

Ҧ Über 35 Prozent Umsatzwachstum durch  

Ҧ Konsolidierungseffekt  

Ҧ Einführung zusätzlicher Module für Software -Applikationen  

Ҧ Zuwachs der Wartungsumsätze  

 

Ҧ Fokussierung im Joint Venture mit Siemens auf  

Ҧ Vertiefung der Partnerschaft  

Ҧ Ausweitung der Geschäftstätigkeit  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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Neugeschäft mit Siemens (USA) in 2008  

 

Ҧ Abschluss eines umfassenden Entwicklungs -  und Vertriebsvertrages  
 

Ҧ Einstieg in den innovativen Bereich 3D -Ultraschall der Brust  
 
Ҧ Weltweiter Vertrieb der Software -Applikation  

 
Ҧ MeVis BreastCare GmbH & Co. KG als Vertragspartner (51% MMS)  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

ACUSON S2000Ê 
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Neugeschäft mit Siemens (Erlangen) in 2008  

 

Ҧ Abschluss eines umfassenden Entwicklungs -  und Vertriebsvertrages  
 

Ҧ Einstieg in den Bereich Brust -MRT/MRT-gesteuerte Biopsie der Brust  
 
Ҧ Weltweiter Vertrieb der Software -Applikation  

 
Ҧ MeVis BreastCare GmbH & Co. KG als Vertragspartner (51% MMS)  

Magnetresonanztomographie  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

syngo  BreVis Ê 
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Ausbau des MeVis VisiaÊ CT-Lung -Geschäftes in 2008  

 
Ҧ Übernahme existierender Vertriebsverträge mit  

Ҧ Vital Images (USA)  

Ҧ Toshiba (USA)  

 

Ҧ Abschluss neuer Vertriebsverträge mit  

Ҧ Invivo  (USA)  

Ҧ Medicor  (Deutschland)  

Computertomographie  

Dr. Carl J.G. Evertsz  
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Weitere Steigerung des Umsatzpotentials  

durch die Markteinführung der neuen Produkte  

 Ҧ Im Geschäftsjahr 2009 über 2 Mio. Euro  

Ҧ Im Geschäftsjahr 2010 über 6 Mio. Euro  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

SecurViewÊDX ï Hologic  
mulitmodale  Befundung  

MeVis VisiaÊ 
CT-Lung System  

Syngo  BreVis  Brust  
MRT & Biopsie -  Siemens  

ACUSON S2000 ABVS 
 Brust -Ultraschall Siemens  

DynaSuite Neuro -  Invivo  

DynaCAD ® Prostata  
MRT & Biopsie -  Invivo  
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Marktpotential für die Brustkrebs -Diagnostik:  

Magnetresonanztomographie der Brust  

Ҧ 30% -40% Marktsättigung in den USA  

 

Ҧ Großes Marktpotential im Rest der Welt  

Ҧ Existierende Vertriebskooperationen auf Brust -MRT 
ausgeweitet:  

 

Ҧ Invivo  / Philips  

Ҧ Siemens  

Ҧ Hologic  

Ҧ é  

 

Ҧ Zunehmende Einbettung der MRT Software -Applikationen in 
multimodale Diagnostik mit Hologic und Siemens  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

*    Quelle : UBS Global Equity Research: Q -Series®: Medical 
Imaging, 4. September 2008.  

 

Weltmarktanteile MRT -Gerätehersteller:*  

Ҧ Siemens    36%  

Ҧ GE Healthcare   28%  

Ҧ Philips    23%  

Ҧ Toshiba      5%  

Ҧ Hitachi       4%  

Ҧ Sonstige      4%  
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Marktpotential für die Früherkennung von Brustkrebs:  

Digitale Mammographie  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Analoge  
Mammographie  

Digitale  
Mammographie  

Ҧ 46% Digitalisierungsquote in USA  

Ҧ Chancen  

Ҧ über 25.000 Mammographie -Systeme weltweit*  

Ҧ Globale Digitalisierungsquote ca. 30%*  

Ҧ Weitere Marktdurchdringung auf Basis der Marktführerschaft  

Ҧ Risiken  

Ҧ Auswirkungen der Weltwirtschaftskrise (Finanzierungsbedingungen)  

Ҧ Zunehmender Wettbewerb durch PACS -Hersteller  

Ҧ Unterschiede in den regionalen Marktbedingungen  *    Eigene  Schätzungen . 
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Marktpotential für die Früherkennung von Brustkrebs:  

Digitale Tomosynthese  

Ҧ Fortschreitender globaler Technologiewechsel  

Ҧ Wettbewerbsvorteil als ĂFirst-Mover ñ  

Ҧ Zunehmende Tendenz zur multimodalen Diagnostik  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Analoge Mammographie  Digitale Mammographie  Digitale Tomosynthese 

2009é 
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Sicherung der bestehenden Technologieführerschaft  

durch umfassende F&E -Aktivitäten  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Förd.-Kennz. 01IB08002A 
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MeVis auf der RSNA in Chicago 2008 (Siemens -Stand)  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Multimodaler Befundungsarbeitsplatz  

ABVS 

BREVIS  
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MeVis auf der RSNA in Chicago 2008 ( Hologic -Stand )  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

22 Demo-Stationen 

Ămade by MeVisñ 
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Globales Marketing durch Training -Programme  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Ҧ Weltweite Workshops in Kooperation mit  

 Barco, Hologic und Siemens  

Ҧ Über 7.000 Radiologen seit 2002  

Ҧ Mehr als 20.000 Trainingsstunden  

 

 

 

 

 

 

Bisherige Workshops in (auszugsweise):  
 
Deutschland: Erlangen, Berlin, Bremen  
 
Australien: Sydney  
 
Österreich: Wien  
 
USA: Chicago, Las Vegas, Boston , 
Orlando, San Antonio, Dallas, 
Washington, Nashville  
 
Niederlande: Nijmegen  
 
Singapur  
 
Großbritannien: London  
 
Taiwan  
 
Frankreich: Lille  
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ĂMeVis Researchñ wird ĂFraunhofer MEVISñ 

*    25.1% Minderheitsanteil  wurde  von der MeVis Medical Solutions AG an die Freie  Hansestadt  Bremen zurückgegeben . 

MeVis Medical Solutions AG  

MeVis Medical 
Solutions, Inc.  

100%  

MeVis Research  

Fraunhofer 
Gesellschaft  

100%*  

MeVis BreastCare 
Solutions GmbH & 

Co. KG  

100%  

MeVis BreastCare 
GmbH & Co. KG  

51%  

Siemens 
Aktiengesellschaft  

49%  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

25,1%  

 

(bis 30.6.2008) 
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Fraunhofer Gesellschaft  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Ҧ Führende Organisation für angewandte Forschung in Europa  

 

Ҧ Bestehend aus mehr als 80 Forschungseinrichtungen, davon 
57 Fraunhofer - Institute  

 

Ҧ 40  Standorte in ganz Deutschland  

 

Ҧ 15 000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, überwiegend mit 
natur -  oder ingenieurwissenschaftlicher Ausbildung  

 

Ҧ 1,4 Milliarden Euro  Forschungsvolumen jährlich, davon mehr 
als 1 Mrd. ú im Leistungsbereich Vertragsforschung  
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Fraunhofer MEVIS  
- Institut für Bildgestützte Medizin  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Ҧ Weltweit führendes und international vernetztes Forschungs -  
& Entwicklungszentrum für Computerunterstützung in der 
bildbasierten Medizin  

 

Ҧ Gründung 1995  

Ҧ Januar 2009 Aufnahme in die Fraunhofer Gesellschaft  

 

Ҧ Ca. 65 Mitarbeiter  

 

Ҧ 2 Stiftungsprofessuren  

Å Uni Bremen MR -Physik, Berufungsverfahren läuft  

Å An Jacobs University ĂProfessor for Mathematical  
Modelling  of Medical  Processes  ñ 
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Fraunhofer MEVIS  
- Institut für Bildgestützte Medizin  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

ZIEL  

 

 Ausbau des Standorts Bremen als eines der größten 

Forschungszentren Europas im Bereich des Medical 

Image Computing  

 

 Verdoppelung der Forscherarbeitsplätze innerhalb der 

nächsten 5 Jahre  
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Investitionen in zukünftige Innovationen  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Name  Träger  Thema  FTE 
für 3 
Jahre  

Projekt -  
volumen  
bei MMS  
[TEUR]  

Fördersumme 
für MMS  
 
[TEUR]  

HAMAM EU Integration multimodaler 
Brustkrebsdiagnose und 
Befundung  

1.7   658  495  

DOT-
MOBI  

BMBF Softwaresystem für 
radiologische Krebsdiagnostik 
und optimierte 
Strahlentherapie  

5.0  1.465  879  

Laufzeit jeweils 3 Jahre  

- HAMAM:  09/2008 ï 08/2011  

- DOT-MOBI:  01/2009 ï 12/2011  

 

 

 

Förd.-Kennz. 01IB08002A 

Ҧ Laufende Fördermittel Projekte:  

 

 

 

1,4 Mio. ú 
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Investitionen in zukünftige Innovationen  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Name  Träger  Thema  FTE für 
3 Jahre  

Projekt -  
volumen  
bei MMS  
[TEUR]  

Fördersumme 
für MMS  
 
[TEUR]  

THORCAS EU Prä-  und Intraoperative 
Software -unterstützung für 
Lungen Interventionen    

2.66  964  723  

ESSENTIAL  EU Prä-  und Intraoperative 
Softwareunterstützung für 
Gehirn, Prostata  und Leber 
Interventionen   

1.4  498  374  

KOMBI  BMBF CAD für Brust MRT,  
Rapid -Prototying Werkzeuge  

4.0 
(MMS)  
3.0 
(MBC)  

1.337 
(MMS)  
1.003 
(MBC)  
 

802 (MMS)  
602 (MBC)  

OPAL BMBF  Planung und Optimierung 
von RFA an der Leber  

2.5  827  496  

* Alle Zahlen sind vorläufig und können sich im Vollantrag ändern.  

Laufzeit jeweils 3 Jahre.  

 

 

Ҧ Beantragte Fördermittel für Projekte:*  

 

 

 

2,7 Mio. ú 
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Erfolgreiches Krisenmanagement stärkt 
Zukunftsperspektiven  

Dr. Carl J.G. Evertsz  

Weltwirtschaftskrise  

Risikoorientierte 
Unternehmensführung  

Potentialausschöpfung  

Allgemein:  

Ҧ Nachfragerückgang durch Finanzierungsengpässe  

Ҧ Neuorientierungs -  und Konsolidierungszwang  

MeVis:  

Ҧ Sehr schlanke Unternehmensstruktur  

Ҧ Starke Industriepartnerschaften  

Ҧ MeVis genießt hohe Reputation in der Branche  

Ҧ Profitabilität trotz hoher Wachstumsaufwendungen  

Ҧ Erfolgreiches Kostenmanagement  

Ҧ Permanente Überprüfung der Risikoeinschätzung  

Ҧ Vorausschauende und konsequente Produktpolitik  

Ҧ Weitere Stärkung der Marktposition zur Umsetzung 
der Wachstumsstrategie  

Ҧ Ergänzende Technologien, inkl. M&A  

Ҧ Neue Vertriebswege und Marktsegmente  



MeVis  Medical Solutions AG  

Titel  

Thomas E. Tynes  

Vorstand Marketing & Sales  
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Das Fundament unseres Geschäftsmodells  
besteht aus vier sich ergänzenden Elementen  

Thomas E. Tynes  
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1. Wettbewerbsvorteil Mitarbeiter  

* alle fest angestellten Mitarbeiter der MeVis Gruppe (ohne Fraunhofer MEVIS), MBC GmbH & Co. KG mit 51% berücksichtigt.,  
Stand 31/03/2009.  

Ҧ Internationales Team, über 84% Akademiker, 13% mit Doktortitel  
 

Ҧ Hohe Expertise in diversen Funktionen  
 

Ҧ Enge akademische und kommerzielle Vernetzung in den relevanten Communities  

Informatiker; 35% 

Ingenieure; 21% Mathematiker; 
9% 

Physiker; 7% 

Natur-
wissenschaftler; 

3% 

Mediziner; 3% 

Betriebs- 
wirte; 3% 

Sonstige; 19% Anzahl 
Mitarbeiter  

Vollzeit -
äquivalente  

Konzern  
(konsolidiert*)  

 240  183  

MMS AG 141  105  

MBC GmbH & Co. KG  66  55  

MBS GmbH & Co. KG   50  35  

MMS, Inc.  16  16  

Fraunhofer  MEVIS  56  52  

ñMeVis-Gruppeò 
gesamt  

329  263  

Thomas E. Tynes  
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2. Weltweite Vernetzung als ideale  
Innovations -  und Vermarktungsplattform  

Ҧ Mehr als 100 international anerkannte Kliniken und F&E -Partner  
 

Ҧ Tiefes Verständnis medizinischer Anforderungen und  Rahmenbedingungen  
(als Voraussetzung für eine unabhängige Produktstrategie)  

Thomas E. Tynes  
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3. Technologischer Vorsprung  

Thomas E. Tynes  
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4. Feste Industriepartnerschaften  

Thomas E. Tynes  

  

Ҧ Beschleunigter Marktzugang durch global führende Medizintechnikunternehmen  

Ҧ Adressierung großer Marktpotentiale durch parallele Partnerschaften mit diversen 
OEMs 

Ҧ So genannte ñChinese Wallsò vermeiden Vertraulichkeits- und Interessenkonflikte  

Ҧ Sukzessive Ausweitung der Anzahl der OEM -Partner  

Ҧ MeVis teilweise exklusiver Software -Lieferant  

Partnerschaften mit Geräteherstellern (OEMs) 
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Weltmarkt der digitalen Bildgebung  
erfordert globale Wachstumsstrategie  

Europa  
33%  

Nord 
Amerika  

39%  

Latein -
Amerika  

4%  
Asien -
Pazifik  
24 %  

Thomas E. Tynes  
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Marktsegmentierung der digitalen Bildgebung  

Thomas E. Tynes  

Gerätehersteller  
(OEM)  

Fortgeschrittene 
Visualisierung  

Quantitative 
Bildanalyse  

PACS-Hersteller  

Kurzprofil  

Akteure  

Stärken/  
Chancen  

Schwächen/  
Risiken  

ÅGesamtanbieter 
mit Fokus auf 
Hardware  

ÅSiemens  
ÅPhilips  
ÅGeneral Electric  
ÅToshiba  

ÅUmfassende 
Kenntnisse über 
Bildgebungs -
verfahren und 
Bildaufnahme -
geräte  
 

ÅBegrenzte 
Installationsbasis  

ÅHardware -
orientierung  

ÅBreites, nicht tiefes 
Produktsortiment  

ÅSpezialisierte Hard -  
und Software -
Hersteller mit 
Fokus auf 
Visualisierung  

ÅVital Images  
ÅTeraRecon  
ÅVoxar  
ÅZiosoft  

ÅHoch entwickelte 
Plattform -
Technologie  

ÅUnabhängige F&E  
ÅMittelgroße 

Installationsbasis  

ÅAnwendungs -
orientierte 
Entwicklungen  

ÅRelativ hohe 
Distributionskosten  

ÅFokus auf CT  

ÅSpezialisierte 
Software -Hersteller 
mit Fokus auf 
quantitativer 
Bildanalyse  

ÅMedis  
ÅMedipattern  
ÅMedicsight  
Å iCAD 

ÅStarke klinische 
und technische F&E  

ÅHohes spezifisches 
Wissen  

ÅÜberwiegend OEM -
Geschäft  

ÅGeringe Preise  
und Margen  

ÅRelativ hohe Ent -
wicklungskosten  

ÅKeine Plattform -
unabhängigkeit  

ÅHersteller von 
Bildarchivierungs -
systemen  mit 
Fokus auf Bild -
datensicherung  
und -verteilung  

ÅAgfa  
ÅFujifilm  
ÅMcKesson  
ÅSiemens/Philips/GE  

ÅGroßer Einfluss auf 
Arbeitsabläufe  

ÅEigene 
Installationsbasis  

ÅVerbesserte 
Visualisierung  

ÅGeringere 
medizinische 
Expertise  

Å Lange Ent -
wicklungszyklen  
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Marktsegmentierung der digitalen Bildgebung  

Thomas E. Tynes  

Gerätehersteller  
(OEM)  

Fortgeschrittene 
Visualisierung  

Quantitative 
Bildanalyse  

PACS-Hersteller  

Kurzprofil  

Akteure  

Stärken/  
Chancen  

Schwächen/  
Risiken  

ÅGesamtanbieter 
mit Fokus auf 
Hardware  

ÅSiemens  
ÅPhilips  
ÅGeneral Electric  
ÅToshiba  

ÅUmfassende 
Kenntnisse über 
Bildgebungs -
verfahren und 
Bildaufnahme -
geräte  
 

ÅBegrenzte 
Installationsbasis  

ÅHardware -
orientierung  

ÅBreites, nicht tiefes 
Produktsortiment  

ÅSpezialisierte Hard -  
und Software -
Hersteller mit 
Fokus auf 
Visualisierung  

ÅVital Images  
ÅTeraRecon  
ÅVoxar  
ÅZiosoft  

ÅHoch entwickelte 
Plattform -
Technologie  

ÅUnabhängige F&E  
ÅMittelgroße 

Installationsbasis  

ÅAnwendungs -
orientierte 
Entwicklungen  

ÅRelativ hohe 
Distributionskosten  

ÅFokus auf CT  

ÅSpezialisierte 
Software -Hersteller 
mit Fokus auf 
quantitativer 
Bildanalyse  

ÅMedis  
ÅMedipattern  
ÅMedicsight  
Å iCAD 

ÅStarke klinische 
und technische F&E  

ÅHohes spezifisches 
Wissen  

ÅÜberwiegend OEM -
Geschäft  

ÅGeringe Preise  
und Margen  

ÅRelativ hohe Ent -
wicklungskosten  

ÅKeine Plattform -
unabhängigkeit  

ÅHersteller von 
Bildarchivierungs -
systemen  mit 
Fokus auf Bild -
datensicherung  
und -verteilung  

ÅAgfa  
ÅFujifilm  
ÅMcKesson  
ÅSiemens/Philips/GE  

ÅGroßer Einfluss auf 
Arbeitsabläufe  

ÅEigene 
Installationsbasis  

ÅVerbesserte 
Visualisierung  

ÅGeringere 
medizinische 
Expertise  

Å Lange Ent -
wicklungszyklen  

MeVis  
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Epidemiologische Bedeutung  
unserer Spezialisierung  

(Quelle: American Cancer  Society ®  Cancer  Facts & Figures  2008)  *   Angaben in Prozent aller geschätzten Krebs -Neuerkrankungen in den USA  

25,0*  

15,4  

10,4  

6,9  

4,8  

4,7  

4,4  

3,4  

3,4  

2,5  

2,0  

1,8  

1,7  

1,6  

26,4  

14,5  

10,3  

5,8  

4,4  

4,1  

4,0  

3,1  

3,1  

2,8  

2,7  

2,5  

1,6  

1,4  

Prostata  

Lunge & Bronchien  

Darm  

Harnblase  

Non -Hodgkin -Lymphome  

M. Melanom der Haut  

Niere & Nierenbecken  

Mund -  und Rachenhöhle  

Leukämie  

Bauchspeicheldrüse  

Leber & intrahepatischer  Gallengang  

Magen  

Speiseröhre  

Gehirn und Nervensystem  

Myelom  

Kehlkopf  

Brustdrüse  

Lunge und Bronchien  

Darm  

Gebärmutterkörper  

Non -Hodgkin -Lymphome  

Schilddrüse  

M. Melanom der Haut  

Eierstöcke  

Niere & Nierenbecken  

Leukämie  

Bauchspeicheldrüse  

Harnblase  

Gebärmutterhals  

Gehirn und Nervensystem  

Mund -  und Rachenhöhle  

Myelom  

Magen  

Leber & intrahepatischer  Gallengang  

0 30  20  10  30  0 10  20  

Thomas E. Tynes  

Schilddrüse  

Hoden  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 
 

Einzigartiges Geschäftsmodell erfolgreich erprobt  
Entwicklung  Vertrieb  

Kliniken und 
Mediziner  

OEM-Partner  

Experten -  
Netzwerk*  

Akquisitionen  

* In der Regel gleichzeitig die ñEarly Adoptersñ 

Thomas E. Tynes  

Ҧ Systematische Implentierung  innovativer Ergebnisse aus 
Entwicklungskooperationen  

Ҧ Hoch qualifiziertes Team mit multidisziplinärem akademischem Hintergrund  
Ҧ Schnelle Produktentwicklung durch eigene Technologieplattform  
Ҧ Schneller Marktzugang durch unabhängige Produktstrategie  
Ҧ Zunehmende Verbreiterung des Produktportfolios durch neue Produkte  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 
 

Balance im Distributionskanal:  

Schlüssel zum Wachstum  

Thomas E. Tynes  

 

 

 

 

ҦAktive eigenständige 
Produktentwicklung  

ҦMarktzugang durch 
jeweils stärksten OEM  

ҦGleichzeitiger Einsatz 
von MeVis -Lösungen in 
konkurrierenden 
Produkten  

ҦOEM-Unabhängigkeit 
als Voraussetzung für 
optimale Nutzung der 
klinischen und F&E 
Partnernetzwerke  

ҦUniverselle Einsetz -
barkeit  der MeVis -
Produkte durch 
Nutzung von Standards  

ҦBeschleunigter 
Marktzugang durch global 
führende Medizintechnik -
unternehmen  

ҦAdressierung großer 
Marktpotentiale durch 
parallele Partnerschaften 
mit diversen OEMs  

ҦChinese Walls vermeiden 
Vertraulichkeits -  und 
Interessenkonflikte  

ҦSukzessive Ausweitung 
der Anzahl der OEM -
Partner  

ҦMeVis teilweise als 
exklusiver Software -
lieferant  

Unabhängigkeit von OEMs  Partnerschaft mit OEMs  

http://www.philips.de/index.html
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 
 

Nachfrageerhöhung durch  

ĂPull-Strategieñ im Distributionskanal 

Thomas E. Tynes  

OEM-Kanal  

Direkter Kanal  

Identifizierung 
und Nutzung von 
Meinungsbildnern  

(ĂKOLsñ) 

Entwicklung und 
Optimierung der 
Applikationen auf 
Basis der engen 
Kooperationen 

mit den 
Meinungsbildnern  

(ĂKOLsñ) 

Optimierung der 
Vertriebsstrategie 

auf Basis der 
Applikationen, 
dem Markt und 

dem 
Wettbewerbs -

umfeld  

Ҧ Erfordert eine unabhängige Plattform für die Durchführung  
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Aktuelle Umsatzverteilung im  

Distributions -Mix  

Thomas E. Tynes  

PACS-Kanal  

MeVis  

Endanwender  

OEM-Kanal  Direkter Kanal  

Vertriebs -
kooperationen  

94%  6%  

http://www.philips.de/index.html
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Optimierung der Vertriebsstrategie  

Thomas E. Tynes  

Indirekter  
Vertrieb  

MeVis  
Produkte  

OEM 
Vertrieb  

Preis  / Marge  

Vertriebskosten  

Skalierbarkeit  

(Lizenz - )Absatz  

Entwicklungskosten  

Hoch  

Niedrig  

Direkter  
Vertrieb  

Preis  / Marge  

Vertriebskosten  

Skalierbarkeit  

(Lizenz - )Absatz  

Entwicklungskosten  

Hoch  

Niedrig  
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Einteilung in strategische Geschäftsfelder  

Thomas E. Tynes  
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Besonderheiten 

 

ҦSkalierbare 64 -bit Architektur  

ҦServer/Client Funktionalität  

ҦPACS/RIS Integration  

ҦKonfigurierbarer  Automatischer Workflow (ADS)  

ҦBildregistrierung  

ҦLäsionssegmentierung & -volumetrie  

ҦAutomatischer zeitlicher Vergleich (AutoPointÊ) 

ҦDynamische MRI -Analyse  

ҦUmfassende Befund -Werkzeuge  

 

Enterprise 

Featuring 

MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï GESCHÄFTSMODELL 

MeVis Produktplattform der nächsten Generation  

VisiaÊ Enterprise ist eine skalierbare, 
multi -modale und herstellerunabhängige 
medizinische Software -Plattform auf der 
eine Vielzahl von klinischen MeVis -
Applikationen aufbauen.  
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Å Konfigurierbare Werkzeugleiste  
Å Anpassbares ñbrandingò 

Å Studienübersicht  
Å Klinische Anwendungen  
abhängig von Studiendaten und 
Lizenzierung  

Applikationsspezifische  
Daten und Werkzeuge  

MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï PRODUKTPLATTFORM 

MeVisVisiaÊ Enterpriseï Schnell, Mächtig & Flexibel  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï PRODUKTPLATTFORM 

MeVisVisia Ê Enterpriseï Schnell, Mächtig & Flexibel  
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Liver 

Lung 

Neuro 

Enterprise 

Featuring 

Colon 

MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï VERTRIEB & MARKETING  

Aufbau der MeVis -Marke  
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MEVIS MEDICAL SOLUTIONS ï VERTRIEB & MARKETING  

Beispiel: Werbeanzeige Juli/2009 in  

ĂDiagnostic  Imagingñ und ĂHealth  Imagingñ 




